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CHAPTER 01
公司简介



x

 公司具有市场监督管理局颁发的，为学校提供学生盒饭配送合法

资质的为数不多的餐饮公司之一。

 公司具有团体膳食外卖资质，在上海央厨中有此资质的不足十家。 

 核心业务：热食类食品销售，包括配送各类学校、企事业单位、

工厂多种形式的供餐模式，以及食堂承包、食材配送、团体配餐、

茶歇、厨房策划等全面的餐饮解决方案。

总部坐落于

上海7600m2

占地面积成立于

2004年

员工数量

400+人



上个世纪
90年代

正式成立上海醒

存餐饮管理有限

公司

2004

季春霞筹措资

金收购醒存公

司

2009
企业开始装

修改造升级

2016

阜宁醒存蔬

菜合作社

（蔬菜基地）

成立

2017

4050帮帮公司

（企业前身）

盐城醒存餐

饮管理有限

公司成立

2020

企业前身是上海帮帮醒存后勤保障部，成立于90年代初，由40年代和50年代出生的职工组成，当时也称4050

帮帮公司。

现任董事长季春霞女士于2009年收购，2016年装修改造，带领公司进入快速发展期；2022和2023年度的总营

收入分别达到6200万和5600万元。

2017年在江苏盐城市阜宁县成立阜宁醒存蔬菜合作社（3000亩蔬菜基地），盐城阜驰食品有限公司， 2020

年成立盐城醒存餐饮管理有限公司。



CHAPTER 02
核心竞争力



 历史久：成立于上世纪90年代，长期为上海及周边地区供应团餐等业务；

在行业的发展和洗礼中，逐渐成为团餐行业的佼佼者。

 口碑好：得到各中小学和重点客户的一致好评

 疫情期间表现突出：醒存的综合能力在疫情期间得到了充分的展示和放大。

     （1）与美团等企业合作，每天平价供餐1万余份，并积极为上海市其他

居家办公人员提供食材，切切实实打通向社会供餐最后一公里。

     （2）率先获批成为上海疫情保供重点企业，全权代表阜宁县政府向上海

捐赠蔬菜等物资。

     （3）上海多家媒体包括东方财经数次给予报道，表彰企业的突出贡献。



 学生营养盒饭配送资质

 ISO9001质量理体系证书

 ISO22000食品安全管理体系认证

 HACCP体系认证

 ISO职业健康安全管理体系认证

 ISO14001环境管理体系认证

 上海疫情防控保供单位

 质量管控严格：

公司自建标准的化验室

具有食品安全信息追溯平台

完善的食品安全管理制度

 宝贵的学校配送许可：

    经市场监督管理局颁发的，为

学校提供学生盒饭配送合法资质的

为数不多的餐饮公司之一



保障食品安全和供应稳定：2017年在

江苏盐城投资3000万元建立了400亩连

栋大棚和 3000亩露天蔬菜生产基地。

公司自有配送团队：有厢式货车、面

包车等各种车辆40余辆，配有自动升

降设备，专车专用。第一时间送至客

户手中，确保新鲜安全。

大面积、严格管理的中央厨房：2000平

米净菜配送中心直供上海，配有自动化

切菜机、切肉机、大型自动化餐具清洗、

消毒、烘干一体机等设备。

自建蔬菜生产基地 中央厨房/配送中心 自有运输配送团队



CHAPTER 03
合作客户



 长期为上海部分中小学、高校、养老院等安全要求高的事业机构提供餐饮服务

嘉定区

真新小学

绿地小学

南翔小学

南苑小学

德富路中学

马陆中学

南翔中学

...

普陀区

中远实验学校

兴隆中学

长征中学

梅陇中学

甘泉中学

曹杨中学

华东师范大学

...

长宁区

中远实验学校 兴隆中学 长征中学 梅陇中学 甘泉中学

曹杨中学 延安中学

真新小学 绿地小学 南翔小学 南苑小学 德富路中学

马陆中学 南翔中学

华东师范大学上大附中 仙霞高中

华东师范附属双
语学校

嘉定区南翔
镇、江桥镇
老年餐

上海交通大学





嘉定区

真新小学

绿地小学

南翔小学

南苑小学

德富路中学

马陆中学

南翔中学

...

长宁区



CHAPTER 04
发展规划



1. 拓展食堂外包
 现阶段，各学校后勤服务改革深化发展，经营模式从自主

经营、承包经营，转向外包经营。食堂外包有利于降低校
方基础设施投入和人力成本、增加经济效益，因此社会需
求逐步提高。

 我公司抓住市场机遇，利用现有积累的人脉和公司资质，
与上海、江苏等地学校建立稳定的业务合作关系，并在后
期逐步开发新的客户资源，拓展学校和园区食堂外包业。

业务发展规划

2.外烩业务开发

 利用公司所具有团餐业务的人力、食材、渠道等资源优

势，成立外烩分公司，专门发展冷餐会、宴会业务，力

争通过两年努力 使此业务成为公司骨干业务。

3. 巩固核心团餐客户

 总结积累这几年合作的各大中小学食堂承包，以及字节

跳动、拼多多、小红书、得物等互联网公司的供餐的经

验，巩固成果，持续发展。

4. 建设外省餐饮配送央厨
 抓住中西部地区正在实施的释放陪读家长劳动力的相关

政策，利用上海醒存的品牌效应，与当地政府合作，建
立集体配送央厨，为广大中小学生配送午、晚餐、实现
政企双赢。

5. 食材供应链整合
 随着“食堂”、“外烩”、“团餐”业务的发展规模扩

大，逐步建立采购和蔬菜基地管理队伍，成立食材配送公
司，最大化利用好盐城蔬菜基地的优势，降低公司食材成
本，赋能公司业务拓展。

6. 合作/赋能资本整合
 基于 “食堂外包、外烩、央厨、团餐、供应链 ”五大板块

实现企业业务纵深发展和最大化占领市场份额；预计三年内

进行资本整合，寻求国企或行业内龙头企业合作；在业务和

资金上赋能。


